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Vorbereitung Bankgesprach

trifft un- un-
zu klar | wichtig

Kontaktaufnahme

Notizen

maoglichst selbst Firmenkundenbetreuer
ansprechen

Kontaktaufnahme mdglichst friihzeitig und
ohne Zeitdruck

Gesprachsvorbereitung

Notizen Uber wichtige Themen,
Fragen usw.

Zusammenstellung erforderlicher Unterlagen

trifft un- un-

Terminvereinbarung 2u | Kar |wichtig

Notizen

konkreter Termin Zeitreserven einplanen, wenn
Datum, Uhrzeit, voraussichtl. Dauer Gespréach langer dauert

Teilnehmer Bankseite: Betreuer +
Bankmitarb. mit Entscheid.kompetenz

Teilnehmer Unternehmerseite:
G.fohrung, U.-berater, Stb., Ehepartner

Gespréachsort: moglichst im
Unternehmen mit Betriebsbesichtigung

Gesprachsinhalte
benennen u. vereinbaren (s. Ziele)

trifft un- un-
zu klar | wichtig

Ziele des Gesprachs

Notizen

Informationen fUr glinstiges Rating

Neuordnung der Kredite

Neuordnung der Sicherheiten

Neuordnung der Konditionen

Wandel von variablem Zins in Festzins

Entlastung des Kontokorrentkredites
(Barvorschisse, Umschuldungen)

PrGfung anderer Finanzierungsformen

Mindestziele firr sich selbst im Vorfeld
festlegen
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Vorbereitung Bankgesprach

un-

Gespréachsverlauf ok wichtig Notizen

Ist-Zustand erlautern

Erfolgspotenziale darstellen

Ziele, Strategien, MaBnahmen darstellen

Finanzierungsvorhaben schildern

Uber Finanzierungsmdoglichkeiten und
Konditionen verhandeln

un-

Tipps fur das Gesprach ok wichtig Notizen

Unternehmer ist Hauptredner
und sollte die Initiative ergreifen
Berater als Unterstitzer

und zustandig fur Spezialfragen

selbstsicheres und Uberzeugendes Auftreten

Vertrauen aufbauen, Banker von Starke,

Soliditat des Betriebes Uiberzeugen

Vertrauen schaffen, indem Probleme offen Problemldsungen, Zeitplan,

angesprochen werden MaBnahmen prasentieren

konsequent und fair verhandeln,

auf "Feilschen" verzichten

nicht nur Konditionen, sondern auch K.linie haufig wichtiger als
Kreditlinien, Sicherheiten usw. aushandeln letzte Zehntel Zinssatz
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Vorbereitung Bankgesprach

Kundensegmentierung Bank

Notizen

nach Ertrag fir die Bank

Einnahmen aus Geschaft abzigl. direkter Kosten

nach Risiko fir die Bank

Ratingnote, Geschaftsbez., Branchenbewertung

nach Zukunftsmdglichkeiten fur Bank

zukinft. Ertrage d. Bank aus Geschéftsbeziehung

nach Intensitét der Bankverbindung

alleinige Bank, Hauptbank, Nebenbank

nach Beratungsaufwand

Personalaufwand und damit Kosten flr Bank

nach quantitativen Kriterien

Kredithéhe, UnternehmensgréBe

nach qualitativen Kriterien

Wachstum, Multiplikator fir Bank

Priufung Kreditantrag d. Bank

trifft
zu

un-
wichtig

un-

Klar Notizen

Analyse Kontofiihrung

bisherige Zusammenarbeit, Verlasslichk.
getroffener Aussagen, Prognosen

Auswertung Bilanzen, BWA und anderer
Unternehmensunterlagen

Analyse Planungsrechnungen,
Geschaftsplan usw.

Entwicklung des Unternehmens,
bes. Rentab., Liquiditat, Kapitalstruktur

Unternehmensentwicklung im Vgl. zu
anderen Unternehmen d. Branche

Uberpriifung und Bewertung
der gestellten Sicherheiten

Verhaltnis Kontoumséatze zu
Umsatzentwicklung

Uberpriifung eingeholter Auskiinfte

Ratingergebnis
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