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Kennzahlen: Marketing

. nicht .
Kennzahl Berechnung Eingabe Wert Kennzahl ok ok Notizen
Kunden- belieferte Kunden Kunden 5.000 10,00%
potenzial Kundenpotenzial Kundenpotenzial|  50.000
Autrags- Auftragsbestand Auftragsbestand|  600.000 12,00%
lage Jahresumsatz Jahresumsatz| 5.000.000 44 Tage
6,2 Wochen
Angebots- erteilte Auftrdge erteilte Auftrage|  500.000 33,33%
erfolgsquote abgegeb. Angebote abgegeb. Angebote| 1.500.000
Verkaufs- Kaufer Kaufer, 60 60,00%
erfolgsquote Interessenten Interessenten 100
Markt- Umsatz Umsatz| 1.500.000 15,00%
anteil Marktpotenzial Marktpotenzial| 10.000.000
Export- Exportumsatz Exportumsatz|  400.000 6%
quote Gesamtumsatz Gesamtumsatz| 7.000.000
Gewahrleistungs- Gewdhrleistungen Gewdhrleistungen|  100.000 2%
quote Gesamtumsatz Gesamtumsatz| 5.000.000
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Kennzahl Berechnung Eingabe Wert Kennzahl ok ok Notizen
Reklamations- Reklamationen Reklamationen|  150.000 4%
quote Gesamtumsatz Gesamtumsatz| 3.500.000
Umsatz je Umsatz Umsatz| 5.700.000 190.000
Beschiftigten Beschaftigte Beschéftigte 30
Umsatz je gqm Umsatz Umsatz| 1.000.000 10.000
Verkaufsflache Verkaufsflache Verkaufsflache gm 100
Umsatz je Umsatz Region Umsatz Absatzregion| —400.000 8%
Absatzregion Gesamtumsatz Gesamtumsatz| 5.000.000
Umsatz je Umsatz Filiale Umsatz Filiale| 400.000 8%
Filiale Gesamtumsatz Gesamtumsatz| 5.000.000
A“fs":"ag VK - EK Einkaufpreis| 100 40%
_oaut EK Verkaufspreis 140
Einkaufspreis
Abschlag VK - EK Einkaufpreis| 100 29%
vom VK Verkaufspreis 140
Verkaufpreis P
Umschlags- % Wareneinsatz|| 300,000 6,00
haufigkeit Warenbestand mittl. Warenbestand|  50.000 61 Tage
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- mittlerer Waren- -
durchschnittliche . mittl. Warenbestand|  50.000 61 Tage
Lagerdauer bestand - 365 W insat 300.000
9 Wareneinsatz areneinsatz .
Lager- Lagerbestand * 100 mittl. Warenbestand| 300.000 30,00%
quote Umsatz Umsatz| 1.000.000
Aktions- Aktionskosten Aktionskosten 10.000 40
kontaktpreis erwartete Kontakte erwartete Kontakte 250
Mailing Mailingkosten 10.000
. Mailingkosten Zahl Aussendungen 7.500 1,33 Kontaktpreis
Kontakpreis -
. Antworten Antworten 2.200 4,55 Responsepreis
Responsepreis
Aufschlag- VK-EK* 100 Einkaufspreis 50 50,00%
satz Einkaufspreis Verkaufspreis 75
Materialeinsatz Mat./Waren* 100 Mat.-/Wareneinsatz| 750.000 25,00%
Wareneinsatz Gesamtleistung Gesamtleistung| 3.000.000
Handels- Rohgewinn 1 * 100 Mat.-/Wareneinsatz| 750.000 75,00%
spanne Gesamtleistung Gesamtleistung| 3.000.000




